ACN im Uberblick

ﬂ Das Unternehmen

e internationaler Anbieter von
Telekommunikationsdiensten

e Januar 1993 in den USA gegrtindet

¢ 19 Lander auf drei Kontinenten

¢ (ber eine halbe Milliarde Umsatz — Tendenz steigend

¢ Kundenakquise-Unternehmen
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T-KAB sind Aktionsboni, die an Reprasentanten aus der Upline fur TT ausgezahlt werden,
die die Mindestanzahl von Kundenpunkten innerhalb der ersten 30 Tage akquirieren.

WICHTIGER HINWEIS: ACN zahlt keine Provision, ohne dass Kunden akquiriert worden sind. Der Erfolg als unabhangiger Reprasentant von ACN ist nicht garantiert, sondern hangt von dem Engagement des Einzelnen ab. Das Einkommen als

unabhangiger Reprasentant von ACN ist nicht garantiert und nicht alle unabhangigen ACN-Reprasentanten erzielen einen Gewinn. Eine komplette Ubersicht aller Informationen entnehmen Sie dem Vergutungsplan von ACN.

Www.acneuro.com

DE-OW-007



